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Ingénieur financier (Aol (wtigal) ?

Un ingénieur financier est un spécialiste (u=i3«) de la finance, et plus

particulierement de la banque, de la finance d'entreprise et de la finance de
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Etablir des montages de financement complexes
(financement de projet, titrisation de crédits, fusion-

acquisition (sU3®)y glexil). ).
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Fusion (zle)



F&A

+ (B) = A

Acquisition (s132))




Le processus (<lidee) de fusion et
acquisition

1) Le développement de la stratégie de F&A;
2) L'identification et le choix des cibles potentielles de F&A;

3) L'identification des facteurs clés et I'entré en contact avec les
cibles;

4) La structuration de la transaction;

Le processus de confirmation.
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Le developpement de la strategie de F&A
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Une stratégie approprice

pour la croissance
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La stratégie de F&A

les criteres le budget
d'acquisition d'acquisition

les objectifs
financiers
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Les objectifs financiers :

Le prix d'achat () ) jau)



Les criteres d'acquisitions

Les criteres (Uul=4ll)  d'acquisitions

devraient (.-=v) spécifier (22x5) les objectifs

de l'acquisition qui sont :



Les criteres d'acquisitions

®La diversification (x55) des produits, des
services et du risque relatif aux affaires.
®L'expansion (z ) de la part (=>) de marché en

acquerant les concurrents.



Les criteres d'acquisitions

L'intégration (J<\Si) verticale en acquérant les

fournisseurs et les distributeurs (Cze ) sall).

°Le budget (42 ) d'acquisition doit spécifier les

qualifications (<3 s<), les talents (—2)sll) et le

n (b=3) de gestions.




La strategie de F&A devrait ¢galement

spécifier les types de conseillers ((noliiuall)

financiers et intermédiaires (&:=4) requis
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®Les comptables;

®Les mandataires (¢S 5)y
®Les courtiers (L) d'affal

®Les banquiers commerciaux ;
®Les consultants (xiduall) spécialisésen F&A.

Ingénieur financier
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L'identification (x:225) et le choix
(L5aY) des cibles potentielles
(Jaiss) de F&A



La premiere
étape

cibles
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Les sources de
Les contacts

Les intermédiaires reférence
personnels mai-a8 18
professionnelles



La premiere
¢tape

choisirl'industrie

A J

les clients

les concurrents les fournisseurs X
potentiels s



Les autres industries
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Les

Les forces L'expérience caractéristiques
particulieres
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La deuxiéme Taille
étape <

Prix
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minimum maximum
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Le procédé de dépistage (uasd)
(critéres de ciblages)

Le

marKketing La gestion

La Le
production financement -



[ .'1dentification des facteurs clés et

I'entrée en contact avec les cibles
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contactés
groupe de candidats
potentiels

présenteés

une gamme
des prix
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l'industrie I'endroit

le marketing les produits

Les candidats
potentiels la gestion la taille

le revenu les résultats de
potentiel I'opératign
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L'acquéreur (2saiwall) doit s'assurer que ces
candidats (Ca<iall) sont véritablement intéressés
a s'engager dans la fusion ou dans la discussion

ur la vente.



L.a structuration de la transaction
(Addal) Al<n)



Jidall 4

Une réunion (£ia)) entre 'acquéreur et la cible.
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I'évaluation
de la les options de

transaction financement
d'acquisition

la stratégie



Jidall 4

”

[L.a détermination de la valeur de la cible est

probablement l'un des aspects (< s>ll) les

plus difficiles de la transaction de F&A.
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®Les besoins («—laliaVl) exprimeés par la

cible.

°Les conditions (&5 ) de l'acquéreur.
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®Liquidités (4 s2) ;
®Capital (Jw ul)) ;

®combinaison de liquidités et de capitaux propres.
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® L’état (4s) de I'impot des deux parties.

®Les Méthodes (4% k) comptable utilisée pour la

transaction.
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®Le role (Ls?) de la cible et de sa gestion dans les
operations apres l'accomplissement de la

transaction.
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® Structure financiére (4!l AS.1) du prix d'achat.

® Les méthodes d'évaluation employées en établissant

(w5) le prix d'achat.



Le processus de confirmation
(S ddac)
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Les premiers objectifs de ce processus sont :



astil) ddas

®*Examiner (u=>%) toutes les informations

importantes.
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®*Evaluer les risques potenticls de la

transaction de F&A.
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Deécider quel est le prix d'achat et les méthodes

de financement de la transaction.
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Le processus de confirmation se compose de la

confirmation financiere, opcrationnelle et

legale.
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Une équipe de confirmation doit recueillir des

informations appropriées (4xlis) et fiables (48 s <) au

sujet de la cible par :
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® L'entrevue (4L\a4ll) de tout le personnel de gestion ;

® L'identification (—<5) des entraves (& s=) relatives

a l'affaire ;
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® Réglements (0! $8) ;
® historique des actions ;

® les contrats mateériels ;
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®les contrats de prét ;

®les contrats de travail.........
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Le processus de confirmation devrait etre

complété avant de finaliser les termes (& &)

financiers de l'affaire de F&A.
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Programmer (4>«_») la confirmation avant la

négociation des prix finaux
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La cible doit signer un accord de confidentialite
mutuel avant d'échanger l'information avec tous

les acquereurs potentiels.



